Projekt Mittelstand hilft Mittelstand

Dieses Projekt unterstutzt grundlegend den Wunsch des Unternehmers
von heute, mehr Unabhangigkeit zu erlangen.

In den meisten Unternehmen fehlt ein starker Partner der die
ganzheitlichen Interessen, speziell im Handwerk und Mittelstand
unterstitzt. Es gibt die Bank, den Versicherungsmanager, den
Steuerberater und in Ausnahmefallen einen Unternehmensberater;
aber niemand der die individuellen Unternehmensziele oder
Unternehmerwdunsche als Partner begleitet.

Im Ergebnis haben die Erkenntnisse aus diesem Projekt zu unserem
Dienstleistungsangebot gefuhrt.
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Die haufigsten Ziele und Wiinsche von Handwerk und Mittelstand. Unternehmer wiinschen sich ...

Unabhangigkeit

Von Kunden, von Lieferanten und von
Banken. Bestimmen, statt bestimmt
werden.

Schnelleren Zahlungseingang
Im besten Fall Geld in 48 Stunden auf
dem Konto.

Sicherheit bei groRen Betragen
Unabhangiger werden von Vorkasse,
Abschlagsrechnungen und sonstigen
Bonitatsanforderungen.

Den Aufbau von Netzwerken
Austausch mit anderen erfolgreichen
Unternehmern.

Planungssicherheit
Durch optimierte Liquiditat, hoheren
Umsatz und Gewinn.

Mehr Zeit
Fir die Kernkompetenzen und fir sich

selbst — mehr gestalten, statt verwalten.

Mehr Freiheit.

Besseres Standing

Auf Augenhohe verhandeln — mit
Banken und Lieferanten. Besseren Preis
beim Kunden durchsetzen kénnen.

Kostenreduktion

Beim Einkauf, bei administrativen
Vorgangen, bei Versicherungspramien,
manchmal auch beim Personal.

Uberblick auf Knopfdruck

Das Geflihl alles ist im griinen Bereich,
statt in den rote Zahlen — nicht immer
auf Auswertungszahlen warten miussen.

Professionellen Auftritt

Nach aulden, im Internet und beim
Rechnungsmanagement ernst
genommen werden.

Einen Ansprechpartner

Als Partner des Unternehmers der in der
Lage ist, die individuellen Ziele +
Winsche zu begleiten.

Aktivere Wahrnehmung

Von Dienstleistungen und Kern-
Kompetenzen — mochten sich positiv
absetzen vom Wettbewerb.
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