
BRANCHENLÖSUNG

Vemas.NET SEM

für Seminaranbieter

Funktionen im Überblick  
 
Integrierte Seminarorganisation

 9 Vorgaben von Mindest- und Maximalteilneh-
merzahl pro Seminar

 9 Verwaltung von Seminar- und Unterlagen-
sprachen

 9 Teilnehmerverwaltung

 9 Automatische Workflows für Teilnehmerbe-
nachrichtigungen via E-Mail Services

 9 Erstellung von Teilnehmerlisten, Namens-
schildern und Zertifikaten mit einem Klick

 9 Interne und externe Referentenverwaltung 
inkl. Terminkalender

 9 Grafischer Seminarplan je Ort / Raum mit 
variabler Timeline

 9 Seminarverwaltung für beliebig viele Pro-
fitcenter und eine unbegrenzte Anzahl von 
Teilnehmern

Integriertes Marketing

 9 Komplette Historie über alle Seminare und 
Teilnehmer

 9 Cross-Selling-Reports zu passenden Aufbau-
seminaren

 9 Mailings an Seminarteilnehmer 

 9 Automatischer Erstellung und Versand zahl-
reicher Info-Mails zur Anmeldebestätigung,     
Rechnungsstellung, Status, etc.

 9 Integration zur Firmenhomepage

 9 Online-Anmeldungen via Webseite

 9 Verwendung der Seminarinhalte für  
individuellen Printkatalog

 9  Newsletter

Offene Seminare, Firmentrainings und Weiterbildungen erfordern gerade für Anbieter 
eines umfangreichen Seminarangebots ein aufwändiges Management und eine durch-
dachte Seminarverwaltungs-Software.

Unsere Branchenlösung Vemas.Seminar richtet sich an alle Firmen, die offene Semi-
nare, Firmentrainings und Weiterbildungen anbieten.

Neben Standardfunktionen wie einem gemeinsamen firmeninternen Terminkalender, 
Seminarraumverwaltung sowie der Erstellung von Mailings oder Seminardokumenten 
ermöglicht auch eine gemeinsame Fakturierung transparente Umsatzauswertungen. 
Alle wichtigen Seminarkomponenten können inklusive automatischer Integration in 
die Firmenhomepage in der Branchenlösung verwaltet werden.



BRANCHENLÖSUNG

Funktionen im Überblick  
 
Integrierte CRM- und Vertriebssteuerung

 9 Alle Vorgänge zu Interessenten, Kunden und 
Partnern in der Kundenakte

 9 Einheitliches Terminmanagement für alle 

 9 E-Mail Integration zu MS Outlook

 9 Automatische Synchronisation von Aufga-
ben, Kontakten u. Terminen mit Microsoft 
Exchange

 9 Angebotsassistent für Seminare und Projek-
te

 9 Automatisierter Forecast

 9 Vertriebscontrolling inkl. Aufwandsüberwa-
chung

  
Integrierte Projektverwaltung

 9 Projektplanung für individuelle Beratungs-
projekte / Firmenseminare

 9 Mitarbeiter- / Ressourcenverwaltung

 9 Konfliktwarnung bei Terminüberschneidun-
gen, Urlaub und Fehlzeiten

 9 Leistungserfassung mit Tätigkeitsberichten

 9 Individuell konfigurierbare Eskalationsszena-
rien für Zeit- und Budgetüberschreitungen

 

Integrierte Faktura

 9 Rechnungsautomatik für Seminare und Fir-
mentrainings

 9 Automatisierte Fakturavorschlagsliste

 9 Erlösvorschau / Forecasts

 9 Liste zu offenen Posten / bezahlten Rechnun-
gen

  
Integriertes Controlling

 9 Alle relevanten Umsatzdaten (Teilnehmerzahl, 
Provisionen, Personal-, Material- und Mietkos-
ten, Stand der Abrechung, etc.) in detaillier-
ten Reports

 9 Automatische Berechnung der Seminarerlöse 
abhängig vom Seminar- und/oder Teilnehm-
erstatus

 9 komplexe Auswertungsmöglichkeiten (bspw. 
nach positiv bewerteten Seminaren, Teilneh-
merzahlen oder Standorten)

 



MODULDATENBLATT

 ▶ Optimale Performance 
 
Sie brauchen maximale Performance für die Entwicklung von Lösungen komplexer Aufgaben – 
nicht für den Verwaltungsaufwand.   
 
Vemas.NET SW/IT optimiert Ihre Performance, in dem es den Verwaltungsaufwand in Ihrem 
Unternehmen minimiert und Ihnen und den leitenden Mitarbeitern optimale Transparenz bie-
tet. Über integrierte Dashboardfunktionen können Sie jederzeit den Status einzelner Projekte in 
der Entwicklungsabteilung einsehen, den Vertrieb oder das gesamte Unternehmen analysieren. 
Ganz wichtig: Sie erkennen frühzeitig, ob Sie eingreifen müssen. Einblick mit einem Klick. Die 
beste Basis für Ihren Erfolg. 
 

 ▶ Mobiles Management 
 
Sie haben mehrere Standorte? Europaweit? Weltweit? Ihre Berater sind oft bei Kunden vor Ort?  
 
Dann ist Vemas.NET SW/IT die perfekte Lösung für Sie. Denn die IT-Lösung ist webbasiert. 
Überall wo Sie einen Internetzugang haben, können Sie auf Daten zugreifen, Termine koordinie-
ren oder Informationen managen.  
 
Mehr mobil geht nicht. 
 

 ▶ Integrierter Support  
 
Der funktionierende Service gehört für IT-Unternehmen untrennbar dazu.  
 
Und Kundenzufriedenheit kann den Erfolg Ihres Unternehmens ganz entscheidend beeinflussen 
en. Deshalb ist die organisatorische Verknüpfung der Kundenanfragen mit der IT-Struktur Ihres 
Unternehmens so wichtig. Sie stellt sicher, dass nach der Erfassung auch eine Bearbeitung er-
folgt und hinterlegt die gesamte Historie zentral. Auch ein Kundenforum kann helfen, die Anfra-
gen aufzunehmen und in die Bearbeitung umzuleiten. Jeder Kundenkontakt ist auch die Chan-
ce für Ihr Unternehmen, sich in beste Erinnerung zu bringen. Und das macht sich ganz sicher 
bezahlt.

Ausgewählte Vorteile mit Vemas.NET SEM



MODULDATENBLATT

 ▶ Homepageanbindung 
 

Alle wichtigen Seminarkomponenten können inklusive automatischer Integration in die Firmen-
homepage in der Seminarverwaltung Software verwaltet werden. 

 ▶ Cross-Selling-Potenziale 
 

Teilnehmer können automatisiert zu Seminarreihen und Folgeseminaren eingeladen werden. 

 ▶ Unkomplizierte Anmeldung 
 

Mit nur wenigen Klicks erfolgt die Seminaranmeldung über Ihre Webseite und spart somit Zeit 
sowohl beim Anbieter als auch beim Teilnehmer. 

 ▶ Detaillierte Forecasts 
 

Mit nur wenigen Klicks erfolgt die Seminaranmeldung über Ihre Webseite und spart somit Zeit 
sowohl beim Anbieter als auch beim Teilnehmer. 

 ▶ Rechnungsautomatik 
 

Keine Rechnung wird mehr vergessen, Abrechnungsmöglichkeiten für Teilnehmer und Firmense-
minare werden automatisch vorgeschlagen. 

 ▶ Arbeitszeitautomatik 
 

Teilnehmerbestätigungen, Namenschilder, Teilnehmerlisten, Zertifikate, etc. werden automatisch 
auf Knopfdruck erstellt.

Ausgewählte Vorteile mit Vemas.NET SEM
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